


“Булметал” АД, гр. Гурково уведомява всички настоящи и бъдещи инвеститори,
че настоящата информация е изготвена във връзка с изискванията на чл. 100о1
ал. 2 от ЗППЦК, във връзка с чл. 100о1, ал. 4, т. 2 и ал. 5 от ЗППЦК, чл. 15 от
Наредба № 2 от 09.11.2021 г. за първоначално и последващо разкриване на
информация при публично предлагане на ценни книжа и допускане на ценни
книжа до търговия на регулиран пазар и Приложение № 4 от горепосочената
наредба. Тя съдържа информация за дейността на дружеството за периода от
01.01.2024 г. до 31.03.2024 г.
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I.1 Профил на дейността

БУЛМЕТАЛ е международна група, която изнася 80% от продуктите и машините си в над 50 страни
на 5 континента по света, като обслужва над 500 клиенти. Производство на метални опаковки
доминира продажбите на Групата с над 60% дял от дейността, но машините бързо наваксват и
имат близо 40% дял в приходите от дейността към края на 2023 г.

БУЛМЕТАЛ АД е най-големият производител на лек метален амбалаж (метални опаковки и кутии) в
България. Дружеството преработва повече от 13 000 тона ламарина годишно в над 100 милиона
метални опаковки за над 400 клиенти в Европа от различни промишлени отрасли като хранителната,
химическата, козметичната и други индустрии.

Компанията разполага с четири производствени площадки в България за производство на опаковки:
три в гр. Гурково – Булметал централна база, Булметал Север, Булметал Юг, както, и база в гр. Стара
Загора, в която в момента се помещават процесите по литография и лакиране на металните листове
за производство на опаковки.

Основни продуктови дивизии в направление „Опаковки“ са опаковки за хранително-вкусовата
промишленост, опаковки за химическата промишленост, опаковки за флуиди използвани в
автомобилостроителната промишленост, аерозолни опаковки за строителната промишленост,
аерозолни флакони за хранително-вкусовата промишленост, лесно отваряеми (Easy open) капаци за
консерви и капачки за бутилки, както и различни компоненти за метални опаковки.

Портфолиото от опаковки на Групата е балансирано между три основни групи продукти: аерозолни
флакони, кутии за хранително-вкусовия бранш и кутии за химическата промишленост. Всяка от трите
групи продукти генерира по ⅓ от приходите на Дружеството. БУЛМЕТАЛ предлага изключително
широка гама от опаковки: аерозолни флакони, кутии за консервирани продукти, от кутии от 1 до 30
литра; кутии за бои и лакове, мед, маслини, зехтин, кафе, чай, подправки, меса и зеленчуци, рибни
продукти; кутии/тенекии/конусни тенекии за сирене; кутии за разредители; формовани кутии; кутии
за грес и спирт за горене; декоративни кутии и др.

През 2017 г. и 2018 г. Групата навлиза и в машиностроителния бизнес с вертикалната интеграция на
два производителя на машини и линии за метален амбалаж с брандовете Cevolani/Zucchini в Италия
и BiBRA в Германия.

Придобиванията на машиностроителните компании Cevolani/Zucchini в Италия и BiBRA в Германия,
съответно през 2017 г. и 2018 г., позволи на БУЛМЕТАЛ да реализира значителна вертикална
интеграция. Така компанията се сдоби с още две производствени бази – в Италия и Германия.

Новото направление „Машини“ представлява 1/3 от дейността/приходите на Групата през
последните години и към края на 2023 г. над 1/3, като включва основно производство на машини и
оборудване (около 80% от дейността с машини) и в по-малка част производство и продажба на
резервни части за тях (около 18%).

Наличието на собствено производство на машини за метален амбалаж в рамките на Групата ще
ускори технологичната модернизация на БУЛМЕТАЛ и ще позволи успешното прилагане на D2D
бизнес модела, при който поточните линии за изработка на метални опаковки, произведени от BiBRA
и Cevolani ще бъдат инсталирани в помещенията на клиентите на БУЛМЕТАЛ, където Групата ще
предоставя на своите клиенти крайния продукт, като същевременно ще се занимава с всички
дейности, включително експлоатацията на линията, обслужване и поддръжка, както и доставката на
лакираните метални листове за изработката на опаковките.
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I.2 Акционерна структура и капитал

Към 31.03.2024 г. регистрираният капитал на БУЛМЕТАЛ АД е в размер на 7 155 179 хил. лв.,
разпределени в същия брой обикновени поименни акции с номинална стойност от един лев всяка.
Основателят на Групата Кольо Атанасов Колев притежава пряко 76.57% от капитала и гласовете в
Общото събрание, упражнява пряк контрол върху БУЛМЕТАЛ.

Няма други акционери, които да притежават повече от 5% от капитала и от гласовете в Общото
събрание на Дружеството.

I.3 Организационна структура

Групата „БУЛМЕТАЛ“ АД представлява самостоятелна икономическа група, формирана от Емитента
“БУЛМЕТАЛ“ АД, неговите дъщерни дружества и дружествата, контролирани от дъщерни дружества
Cevolani Italy Srl, „Тръст лоджистикс БМ“ ЕООД и „Гурково фиш“ ООД.

Акционерната структура и участията на Дружеството в дъщерни дружества и техни дъщерни
дружества, формиращи заедно с него Групата към датата на настоящия документ, са илюстрирани
във Фигура 1 по-долу.

Фигура 1:Структура на групата на “Булметал” АД към дата на настоящия Документ

Групата включва:

● производство на метални опаковки, което се извършва основно от „Булметал“ АД (Компания –
майка);

● производство на машини и оборудване за изработка на метални опаковки, което се извършва
от дъщерните компании Cevolani Italy Srl и BIBRA Biagosch and Brandau Germany GmBH;

● превоз на товари в страната и чужбина, който се осъществява чрез дъщерното дружество
„Тръст лоджистикс“ АД;
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Към 31.03.2024 г. дъщерните дружества на „Булметал“ АД са следните:

Таблица 1: Дъщерни дружество на “Булметал” АД

Наименование Държава на
учредяване Вид на свързаността

Дял на
акционерн
о участие

(%)

Cevolani Italy Srl Италия Дъщерно дружество 100%

BIBRA Biagosch and Brandau
Germany GmBH Германия

Дъщерно дружество, контролирано
от дъщерното дружество Cevolani
Italy Srl

98.40%

Тръст лоджистикс БМ ЕООД България Дъщерно дружество 100%

Тръст лоджистикс АД България
Дъщерно дружество, контролирано
от дъщерното дружество Тръст
лоджистикс БМ ЕООД

99.60%

Гурково фиш ООД България Дъщерно дружество 70%

Източник: “Булметал” АД

„Гурково Фиш“ ООД е с основна дейност: производство на селскостопанска и животновъдна
продукция и търговия с нея в страната и чужбина. Дружеството не развива и не е развивало дейност
до края на март 2024 г.

I.4 Управление

“Булметал” АД е акционерно дружество с двустепенна система на управление. Дружеството се
управлява от Надзорен съвет и Управителен съвет.

Надзорният съвет на “Булметал” АД е в състав:

● Кольо Атанасов Колев – Председател на НС;
● Атанас Колев Атанасов – член на НС;
● Росен Стефанов Папазов – член на НС

Датата, на която изтича мандатът на сегашните членове на НС, е 03.02.2027 г.

Функцията на независим член на НС в “Булметал” АД ще се изпълнява от Росен Стефанов Папазов,
който отговаря на условията за независимост. Тази функция се изпълнява от 14.08.2023 г. с мандат до
03.02.2027 г.

Управителният съвет на „Булметал” АД е в състав:

● Иванка Михайлова Димитрова – Председател на УС и Изпълнителен директор;

● Генка Станчева Колева – член на УС;
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● Бойко Пенев Шойлеков – член на УС;

● Величко Асенов Пеев - член на УС;

● Станимир Станев Георгиев - член на УС.

Датата, на която изтича мандатът на сегашните членове на УС, е 03.02.2027 г. с изключение на
Станимир Георгиев, който е избран за член на УС за срок от 3 години, считано от 28.07.2023 г. до
28.07.2026 г.

I.5 Публична информация

Съгласно изискването на чл. 27 и следващите от Наредба № 2 на КФН, във връзка с чл.100т, ал. 3 от
ЗППЦК, Дружеството разкрива регулираната информация пред обществеността чрез избрана
информационна медия. Цялата информация, предоставена на медията в пълен нередактиран текст е
налична на интернет адрес: www.x3news.com. Изискуемата информация се представя на КФН чрез
единната система е-Register за представяне на информация по електронен път, изградена и
поддържана от КФН.

Гореспоменатата информация е налична и на интернет страницата за инвеститори на Дружеството
на адрес: www.bulmetal.com.

„БУЛМЕТАЛ“ АД е изпълнило ангажимента си по чл. 89о от ЗППЦК, в резултат на което е присвоен
идентификационен код на правния субект (ИКПС) – LEI код 984500E6B5FB50BE1184.

Емисията акции на Дружеството е регистрирана с ISIN код BG1100014239 и към датата на настоящия
Доклад се търгува на Сегмент акции Standard на БФБ с борсов код BMTL.
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II ВЛИЯНИЕ НА ПРЕДСТАВЕНАТА ИНФОРМАЦИЯ ЗА ДЕЙНОСТТА ВЪРХУ
ФИНАНСОВИТЕ РЕЗУЛТАТИ КЪМ 31.03.2024 г.

II.1 Приходи, разходи и печалба

Таблица 2: Консолидирани финансови показатели на Групата “Булметал” АД

Показател (в хил. лв.) 31/3/2024 г. 31/3/2023 г. Год. изм. (%)

Нетни приходи от продажби 21,407 19,378 10.47%
в т. ч. Опаковки 13,657 15,610 -13%
в т. ч. Машини и технологични линии 3,826 13 29538%
в т. ч. Резервни части 1,312 1,833 -28%
в т. ч. Други 2,612 1,923 36%

Себестойност на продажбите -15,712 -16,574 -5%
Брутна печалба 5,696 2,805 103%
Административни разходи (SG&A) -3,292 -2,537 30%
Други оперативни разходи/приходи -17 -44 -62%
Финансирания 0 0
Печалба преди данъци, лихви и амортизация (EBITDA) 2,387 224 965%
Разходи за амортизация -1,525 -1,859 -18%
Оперативна печалба (EBIT) 862 -1,635
Финансови приходи/разходи -772 -605 28%
Нетна печалба 89 -2,239

31/3/2024 г. 31/12/2023 г.
Общо активи 145,380 147,084 -1%
Нетекущи активи 69,173 66,765 4%
Текущи активи 75,861 80,319 -6%
Собствен капитал 63,043 56,342 12%
вкл. Неразпределена печалба и печалба за годината 45,089 45,821 -2%
Общо пасиви 82,337 90,742 -9%
Нетекущи пасиви 21,363 18,922 13%
Текущи пасиви 60,974 71,820 -15%

Парични средства 2,280 869 162%
Общо финансов дълг* 39,845 45,975 -13%
Нетен финансов дълг** 37,565 45,106 -17%

* Вкл. заеми и договори за финансов лизинг
** Общо финансов дълг минус Парични средства

Коефициенти (към края на периода) Год. изм. (%)
31/3/2024 г. 31/3/2023 г.

Брутен марж 26.61% 14.47% 12.13 пр. п.
Оперативен марж 4% -8% 12.46 пр. п.
EBITDA марж 11% 1% 9.99 пр. п.
Нетен марж 0% -12% 11.97 пр. п.
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31/3/2024 г. 31/12/2023 г.
Текуща ликвидност 1.24 1.12 11%
Собствен капитал/Общо активи 0.43 0.38 13%
Финансов дълг/Общо активи 0.27 0.31 -12%
Нетен дълг/EBITDA 2.35 3.26 -28%

31/3/2024 г. 31/12/2023 г.
Средна възвръщаемост на активите (ROA) 3.94% 2.31% 71%
Средна възвръщаемост на собствения капитал (ROE) 9.09% 6.04% 50%

II.1.1 Приходи

Консолидираните нетни приходи от продажби на Групата БУЛМЕТАЛ през първите три месеца на
2024 г. възлизат на 21 407 хил. лв., като се увеличават с 10.47% на годишна база спрямо 19 378 хил. лв.
към 31.03.2023 г.

Постигнатият резултат на ниво приходи се дължи основно на по-силното представяне на
направление “Машини”. Тенденцията при машините е отчетливо положителна, включително на фона на
негативното макро представяне в редица големи индустриални икономики като Германия. Доброто
позициониране на машиностроителните компании от Групата вече дава плодове, като капацитетът им
за 2024 г. е запълнен и се приемат поръчки за 2025 г.

През изминалото първо тримесечие на 2024 г. е приключен проект за нова технологична линия с
важен клиент на Групата във Филипините. Това компенсира представянето в сегмента “Опаковки”,
където се наблюдава временно намаление на търсенето от ключови клиенти на традиционно силни
пазари за Групата в Гърция и Румъния.

Съответно износът запазва стабилен дял от общите приходи на Групата и възлиза на 78% спрямо 22%
дял на приходите за местния пазар.

Приходи по географски пазари

Таблица 3: Приходи по пазари на Групата „Булметал” АД

(в хил. лв.) 3/31/2023 Дял (%) Изм. (%) 3/31/2024 Дял (%) Изм. (%)

България 4,703 24% 18% 4,703 22% 0%

Филипини 0 0% n.a 3,374 16% n.a.

Румъния 2,833 15% 19% 2,036 10% -28%

Гърция 2,989 15% 42% 2,348 11% -21%

Словения 1,646 8% 66% 1,348 6% -18%

Други 7,207 37% n.a 7,598 35% 5.42%

Общо Опаковки и Машини 19,378 100% n.a 21,407 100% 10.47%

По отношение на приходите по географски пазари, България е водещият единичен пазар на Групата
с общ дял от 22% в края на март 2024 г. На него за момента Групата реализира основно метални
опаковки.

Приключването на поръчка за нова технологична линия за важен партньор във Филипините нареди
тази дестинация в топ пет на пазарите на БУЛМЕТАЛ през първото тримесечие на 2024 г. с общ дял
от 16% от общите продажби на готова продукция и услуги. След нея се нареждат традиционно
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силните за Групата пазари като Румъния (10% дял), Гърция (11%) и Словения (6%), където се
реализират продажби на опаковки за голям брой клиенти от хранително-вкусовия и химическия
бранш.

Приходите в Румъния отбелязват спад от 28% на годишна база до 2 036 хил. лв. най-вече поради
пренасочване на производство за водещ клиент в химическия сектор от Румъния към Германия.
Съответно приходите от продажби за Германия се увеличават с 93% през периода и достигат 1 053
хил. лв. към края на март 2024 г.

Продажбите в Гърция се понижават с 21% на годишна база до 2 348 хил. лв., основно поради
презапасяване със стоки от страна на клиенти от хранителн-вкусовия бранш през четвърто
тримесечие на 2023 г., което доведе до охлаждане на търсенето през първите два месеца на 2024 г. В
същото време търсенето от клиенти в химическия бранш в Гърция остава стабилно. Същото се
отнася и за по-малки пазари като Италия, където продажбите се запазват без промяна на годишна
база и възлизат на 1 325 хил. лв. края на март 2024 г.

Продажбите на готова продукция, основно аерозолни флакони за химическата индустрия, в
Словения бележи спад с 18% в резултат отново на влиянието, което оказа презапасяването със стока
на водещ клиент на тази пазар.

При по-малките пазари, търсенето в сегмент “Опаковки” от нови клиенти във Великобритания, Чехия
и Унгария се увеличава значително през първото тримесечие на годината, но продажбите от тези
пазари са все още с ниска база, представляват под 5% от общите нетни приходи от продажби, за да
окажат съществен ефект върху дейността на БУЛМЕТАЛ.

Приходи по сегменти

През първото тримесечие на 2024г. Групата на БУЛМЕТАЛ отчита ново активизиране в сегмент
“Машини” и леко забавяне в сегмент “Опаковки”. Съответно разпределението по сегменти
затвърждава напредъкът на машините, които вече устойчиво са над 35% от дейността на Групата.

Сегмент “Опаковки”

Водещ в приноса си към общите продажби на Групата, сегментът на “Опаковките” отчита спад в
приходите към края на март 2024 г. от 7.91% до 15 710 хил. лв. спрямо 17 059 хил. лв. година по-рано.

Таблица 4: Приходи по пазари в направление “Опаковки”

(в хил. лв.) 3/31/2023 Дял (%) Изм. (%) 3/31/2024 Дял (%) Изм. (%)

България 4,703 28% n.a 4,703 30% 0%

Румъния 2,833 17% n.a 2,036 13% -28%

Гърция 2,989 18% n.a 2,348 15% -21%

Словения 1,646 10% n.a 1,348 9% -18%

Германия 546 3% n.a 1,053 7% 93%

Италия 1,327 8% n.a 1,325 8% 0%

Други 3,016 18% n.a 2,897 18% -4%

Общо Направление "Опаковки" 17,059 100% n.a 15,710 100% -7.91%
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Таблица 5: Приходи по типове продукти в направление “Опаковки”

(в хил. лв.) 3/31/2023 Дял (%) Изм. (%) 3/31/2024 Дял (%) Изм. (%)

Аерозоли 6,338 37% n.a 5,740 37% -9%

Кутии (Храна) 4,683 27% n.a 4,497 29% -4%

Кутии (Химия) 2,431 14% n.a 2,115 13% -13%

Капаци Easy Open 208 1% n.a 186 1% -11%

Други (компоненти, услуги, др.) 2,050 12% n.a 4,522 29% 121%

Общо 17,059 100% n.a 15,710 100.00% -7.91%

По типове продукти, структурата на приходите в сегмент “Опаковки” остава балансирана и през
първото тримесечие на 2024 г. Водеща роля имат аерозолите и кутиите за хранително вкусовия
сектор, които заедно заемат 66% дял от общите продажби в това направление на Групата.

Всички водещи продуктови групи отчитат спад в продажбите в стойност през разглеждания период в
резултат на “напасването” на ценовата политика към крайните клиенти спрямо понижението в
себестойността на основните материали.

Друг фактор, който оказва съществено влияние върху приходите от продажби през първото
тримесечие на 2024 г., бяха удължените срокове на тръжните процедури и обявяването на
резултатите от тях при част от контрагентите опериращи в химическата индустрия. В този смисъл
част от клиентите бяха заели „изчаквателна позиция„ през първите два месеца на 2024 г., което
доведе до спад в търсенето, респективно продажбите.

В същото време търсенето в обеми се активизира, значително в хранително-вкусовия сектор, което
обуславя ограничена волатилност в цената на крайната продукция.

Сегмент “Машини”

Таблица 6: Структура на продажбите на Машини и Технологични линии по държави

(в хил. лв.) 3/31/2023
Дял
(%)

Изм. (%) 3/31/2024 Дял (%) Изм. (%)

Филипини 0 0% n.a 3,374 88% n.a.

Шри Ланка 0 0% n.a 305 8% n.a.

Италия 13 100% n.a 147 4% 1036%

Испания 0 0% n.a 0 0% n.a.

Други 0 0% n.a 0 0% n.a.

Общо Продажби на машини и технологични
линии

13 100% n.a 3,826 100% 29537.8%

През разглеждания тримесечен период продажбите в сегмент “Машини” се увеличава със 139% на
годишна база до 5 476 хил. лв., благодарение на реализирания проект на Cevolani във Филипините.
Друг важен пазар, където през периода Групата реализира свой проект е Шри Ланка, като
отчетените през периода приходи от тази дестинация са в резултат на финализирането на проекта.
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Таблица 7: Приходи по продукти и услуги в направление “Машини”

(в хил. лв.) 3/31/2023 Дял (%) Изм. (%) 3/31/2024 Дял (%) Изм. (%)

Технологични линии и оборудване 13 1% n.a 3,826 70% 29538%

Резервни части 1,833 80% n.a 1,312 24% -28%

Услуги 348 15% n.a 333 6% -4%

Други 99 4% n.a 5 0% -95%

Общо направление "Машини" 2,294 100% n.a 5,476 100% 139%

По отношение на типовете продукти в сегмент “Машини”, 70% от продажбите в сегмента са от
реализирани машини или готови технологични линии. Последните се увеличават значително на
годишна база и достигат 3 374 хил. лв. основно поради липсата на завършени проекти по време на
същия период на предходната година.

В същото време приходите от продажба на резервни части възлиза на 24% от общите продажби на
сегмента и се понижава с 28% на годишна база до 1 312 към края на март 2024 г. Понижението е
по-скоро с временен характер, доколкото постъпващите в Групата поръчки за нови машини, води
след себе си и естествено търсене на резервни части.

Финансови показатели на ключови дъщерни компании

CEVOLANI ITALIA S.R.L .

Благодарение и на добрата база стартирани проекти в портфолиото от 2023 г., реализираните нетни
приходи от продажби на Cevolani, Италия през първото тримесечие на 2024 г. достигна 4 700 хил. лв.,
което представлява 16.4% от очаквания обем от планираните приходи от продажби за 2024 г.
съпоставен с 4.4% през същия период на предходната година.

Таблица 8: Приходи на “Чеволани Италия” по видове продукти

Производствени направления Стойност (хил.лв.) Дял (%)

Технологични линии и оборудване / Cevolani , Zucchini / 3,679 78%

Резервни части 785 17%

Услуги 234 5%

Други 1 0%

Общо 4,699 100%

Основните дестинации с приключени проекти за нови машини и технологични линии през първото
тримесечие на 2024 г. са представени в таблицата по-долу.

Таблица 9: Приходи на “Чеволани Италия” от продажба на машини по пазари

Пазари Стойност (хил.лв.) Дял (%)

Филипини 3,374 92%

Шри Ланка 305 8%
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Общо 3,679 100.00%

През първото тримесечие на 2024 г. развитието на търсенето остава подкрепено от поръчки от
пазара в Италия за приблизително 15%, като процента поръчки от чуждестранни клиенти формират
85% от общата стойност на поръчките.

Производственият капацитет на Cevolani за текущата година вече е зает на 100% и компанията
започва да приема поръчки за 2025 г. Обемите на офертите на Cevolani, регистрирани през този
период възлиза на приблизително 25 млн. евро и някои проекти за машини и линии вече се
прехвърлят за реализация през 2025 г.

Обемът на получените поръчки за резервни части и услуги вече надхвърлят 2 млн. евро, което
представлява 57% от реализираните продажби на части за цялата 2023 г. В процес на финално
инсталиране и въвеждане в експлоатация са успешно завършените проекти за производство и
доставка на технологични линии и машини при клиенти в Северна Америка и Южна Америка. Част от
тези приключващи вече договори са свързани с потвърдени поръчки през миналата година.

Прогнозите за допълнителни нетни приходи от продажби на машини и оборудване, които се очаква
да реализира Cevolani до края на 2024 г., възлизат на приблизително 10 млн. евро. В краткосрочен
план се очаква приключването на проекти за 1.5 млн. евро, основно през следващото второ
тримесечие на 2024 г. Проектите, които са на финален етап на изпълнение са по договори за важни
клиенти и партньори във Филипините, Индия и Саудитска Арабия.

На фона на високата безработица в Италия, Cevolani планира плавно да увеличи броя на своя
производствения капацитет като назначи допълнително персонал на определени ключови позиции .
Тази необходимост е породена от нарасналия брой проекти и скъсените срокове за изпълнение на
проектите заложени в производствената програма на компанията за 2024 г.

В допълнение към съществените събития за първото тримесечие можем да отбележим
положително становище на одобрен проект по програма „Зелена икономика и устойчива икономика“.
Проектът предвижда изграждане на фотоволтаична централа с прилежаща система за съхранение
на електроенергията .

Компанията оперира в силно конкурентна среда. Швейцарската фирма Soudronic продължава да е
основният конкурент на пазара. В много случаи Cevolani успява да се противопостави успешно на
тази конкуренция поради по-доброто съотношение качество-цена на своите доставки, както и
поради обективната способност да реагира бързо на нуждите на клиентите с технически по-гъвкав и
резултативно насочен подход, който по-големите компании като Soudronic не могат да предложат.

BIBRA Biagosch and Brandau Germany GmbH

На фона на икономическата криза в индустриалното производство в Германия и негативното
представяне в индустриални и строителния сектор в страната, BIBRA показва забележителна
стабилност и устойчивост благодарение на силно експортната ориентираност на компанията и
добрият авторитет, който изгради през последните години.

Новата 2024 г. започна със стартирани през 2023 г. няколко големи проекта, които трябва да бъдат
завършени текущо през първото полугодие на годината на стойност 3.715 млн. евро. Това включва
проекти за (клиенти от Мароко, Германия, Франция и Дубай). Въпреки лошия бизнес климат в
Германия, нетните приходи от продажби на BIBRA през 2024 г. се очаква да отбележат ръст от около
18% достигайки до 9.8 млн. евро спрямо 8.05 млн. евро година по-рано.

През първото тримесечие на 2024 г. няма финализирани големи проекти за технологични линии,
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съответно продажбите на резервни части доминират с около 67% дял от приходите за периода от
януари до март 2024 г.

Таблица 10: Приходи на BIBRA по видове продукти

Производствени направления Стойност (хил.лв.) Дял (%)

Технологични линии и оборудване 147 18.89%

Резервни части 528 67.87%

Услуги 99 12.72%

Други 4 0.51%

Общо 778 100%

Таблица 11: Приходи от продажба на машини на BIBRA по пазари

Пазари Стойност (хил.лв.) Дял (%)

Италия 147 100.00%

Общо 147 100.00%

След повече от 17 години BIBRA отново е доставчик на фирма Pirlo Services GmbH (Австрия), след
като успя да се пребори успешно с конкуренцията спечелвайки тръжна процедура. Предмет на
сделката е високо технологична линия последно поколение за производство на капаци и опаковки
предназначени за хранително вкусовата промишленост, като подписването на договора по проекта
все още предстои.

Освен доставка на нови машини и оборудване, BIBRA е в преговори с двете големи международни
групи (Trivium и Evyosis) за извършване на основен ремонт/обновяване на съществуващите
производствени линии. Компанията се стреми да разшири своите операции в тази пазарна ниша,
като им придава най-висок приоритет. Trivium (Франция) вече потвърди сделка за обновяване и
пълна модернизация и автоматизация на осем производствени линии старо поколение. Очакванията
са този проект да стартира своето активно изпълнение през месец юни.

Конкуренцията в сектора е силно изострена, като най-големи конкуренти на BIBRA продължават да
бъдат фирми като Soudronic, Alfons Haar, Naroska и Blema – производители от Западна Европа и
именно поради тази причина мениджмънта на компанията залага на нови разработки и технология ,
които да продължават да правят продукта предлаган от BIBRA с конкурентно предимство пред
останалите аналози .

II.1.2 Разходи и печалба

През първото тримесечие на 2024 г. брутната печалба нараства със 103% на годишна база до 5,696
хил. лв. спрямо 2,805 хил. лв. година по-рано. Основната причина се корени в намалената
себестойност на продажбите с 5% на годишна база спрямо година по-рано поради спада в цената на
базовата суровина, опаковъчните материали и осезаемо в стойността на използваната в
производството енергия поради инвестицията във собствена възобновяема енергия. В същото
време положителен ефект оказва и ръста в продажбите на машини. В резултат на горепосоченото,,
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брутният марж нараства от 14.47% до 26.6% в края на март 2024г.

В същото време административните разходи се увеличават с 30% на годишна база, основно
вследствие на ръста на възнагражденията в Италия, макар този натиск вече да намалява.
Допълнително се увеличават разходите за професионални и други услуги свързани с търговски
мероприятия и публичното предлагане на БУЛМЕТАЛ.

Горното води до близо десетократно увеличение на печалбата преди данъци, лихви и амортизация
(EBITDA) на годишна база до 2 387 хил. лв. спрямо 224 хил. лв. година по-рано. EBITDA маржа се
увеличава съответно до 11% срещу 1% през март 2023 г. Групата отчита и оперативна печалба за
периода в размер на 862 хил. лв. спрямо загуба от 1 635 хил. лв. година по-рано.

Нетната печалба на Групата за първото тримесечие на 2024 г. достига 90 хил. лв. спрямо загуба от 2
239 хил. лв. година

II.2 Активи, пасиви и собствен капитал

II.2.1 Активи

Таблица 12: Ключови балансови показатели на „Булметал” АД

Показател (в хил. лв.) 31/3/2024 г. 31/3/2023 г. Год. изм. (%)

Общо активи 145,380 147,084 -1%
Нетекущи активи 69,173 66,765 4%
Текущи активи 75,861 80,319 -6%
Собствен капитал 63,043 56,342 12%
вкл. Неразпределена печалба и печалба за годината 45,089 45,821 -2%
Общо пасиви 82,337 90,742 -9%
Нетекущи пасиви 21,363 18,922 13%
Текущи пасиви 60,974 71,820 -15%

Парични средства 2,280 869 162%
Общо финансов дълг* 39,845 45,975 -13%
Нетен финансов дълг** 37,565 45,106 -17%

* Вкл. заеми и договори за финансов лизинг
** Общо финансов дълг минус Парични средства

Активите на Групата възлизат на 145 380 хил. лв. към 31.03.2024 г. и намаляват с 1% спрямо края на
2023 г. в резултат на спад в текущите активи.

Нетекущите активи нарастват с 4% на годишна база до 69 173 хил. лв. основно в резултат на
направените разходи за придобиване на нови дълготрайни активи, основно машини за производство
на дълбокоизтеглени кутии за хранително-вкусовата промишленост. Групата отчита 6% спад на
текущите активи, което се дължи на понижението с 28% на вземанията от клиенти.

II.2.2 Пасиви

Общо пасивите в края на март 2024г. достигат 82 337 хил. лв., като намаляват с 9% спрямо края на
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2023г. Нетекущите пасиви отбелязват ръст от 13% достигайки 21 363 хил. лв. към 31.03.2024 г., което се
дължи основно на ръста в други нетекущи пасиви, основно в частта получени аванси от клиенти..

Текущите пасиви се понижават с 15% и достигат 60 974 хил лв. Това се дължи основно на спад от 52%
в задълженията към доставчици, които достигат 15 958 хил. лв., при четирикратен ръст в получените
аванси от клиенти до 11 394 хил. лв.

Собственият капитал на Групата към 31.03.2024 г. достига 62 043 хил. лв. като се увеличава с 12% на
годишна база спрямо края на 2023 г. в резултат на увеличението на акционерния капитал на
“БУЛМЕТАЛ” регистрирано в на 04.01.2024 г.

II.2.3 Финансов дълг

Общият финансов дълг към 31.03.2024 г. възлиза на 39 845 хил. лв., което представлява спад с 13%
спрямо края на 2023г. Съотношението между финансов дълг и общи активи възлиза на 27%, което
представлява намаление с 5 пр. п. спрямо 31.12.2023 г. Съотношението нетен дълг/EBITDA се
понижава от 3.26 пъти в края на 2023 г. до 2.35 пъти в края на март 2024 г. Този показател остава
по-нисък от средното съотношение за индустрията.

III СДЕЛКИ СЪС СВЪРЗАНИ И ЗАИНТЕРЕСОВАНИ ЛИЦА

На ниво Група няма сделки със свързани и/или заинтересовани лица в рамките на разглеждания
отчетен период.

IV ПОЯСНИТЕЛНИ БЕЛЕЖКИ ПО ЧЛ. 100o1, АЛ. 5 ОТ ЗППЦК

IV.1 Важни събития през отчетния период

IV.1.1 Съществени сделки

Дружеството е приело, че съществени сделки са такива, които водят или може основателно да се
предположи, че ще доведат до благоприятна или неблагоприятна промяна в размер на 10 или повече
на сто от приходите или от нетната печалба.

Клиент на Дружеството с относителен дял от над 10% от приходите от продажби за 2023 г. е
румънското дружество BOSTIK ROMANIA S.R.L с основна дейност производство и продажба на
разнородни химически продукти предназначени за строителната индустрия. През първото
тримесечие на 2024 г. между „БУЛМЕТАЛ“ АД и BOSTIK ROMANIA S.R.L са реализирани сделки на
обща стойност 1 225 хил. лв., което представлява 5.67% от общите приходи от продажби на Групата за
периода. Няма други клиенти, чийто дял да надхвърля 10% от приходите от продажби за 2023 г.

Основният дял от суровините и материалите се обезпечават от внос. Източниците на доставка са
надеждни производители, което е в съответствие с регулаторните изисквания и цели поддържането
на постоянство и проследимост по отношение на качеството.

Няма доставчици, чийто дял да надхвърля 10% от консолидираните общи разходи за услуги и
материали за 2023 г.

IV.1.2 Други

На 02.01.2024 г. Търговският регистър към Агенцията по вписвания вписва увеличението на капитала
на БУЛМЕТАЛ АД в резултат на проведеното през декември 2023 г. първично публично предлагане
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на емисия акции, издадени от Дружеството. В резултат на предлагането капиталът Дружеството бе
увеличен от 6 225 550 лв. на 7 115 179 лв. Новата емисия акции бе регистрирана в Централен
Депозитар на 05.01.2024 г. и вписана в регистъра по чл. 30, ал. 1, т. 3 от ЗКФН, с цел търговия на
регулиран пазар с решение 14-ПД/11.01.2024г. на Комисията за финансов надзор.

Със свое решение от 11.01.2024 г., Съветът на директорите на БФБ допусна до търговия на Основен
пазар BSE, Сегмент акции „Standard” емисията акции на БУЛМЕТАЛ АД с ISIN код BG1100014239 и
борсов код: BMTL, издадени от БУЛМЕТАЛ и определи 17.01.2024 г. за начална дата за търговия.
Търговията стартира на горепосочената дата с официална церемония на БФБ в присъствието на
Председателя на Надзорния съвет на БУЛМЕТАЛ АД Кольо Атанасов и Изпълнителния директор на
БФБ Маню Моравенов.

Във връзка с горепосоченото, с Вписване 20240130114243 от 30.01.2024 г., в Търговския регистър,
воден от Агенцията по вписванията е вписан новия Устав на Дружеството, приет на ОСА, проведено
на 10.10.2023 г. Съгласно решението на ОСА, Уставът влиза в сила при условие, че дружеството
придобие статут на публично дружество - след успешно увеличаване на капитала му и след като
емисията акции бъде вписана в регистъра по чл. 30, ал. 1, т. 3 от ЗКФН с цел търговия на регулиран
пазар и акциите от увеличението на капитала бъдат допуснати до търговия на регулиран пазар.

С вписване от същата дата, в Търговския регистър, на основание чл. 110, ал. 7 от ЗППЦК, е вписано
изрично, че БУЛМЕТАЛ АД е публично дружество.

На 15.02.2024г. Дружеството е оповестило информация, че Министерството на иновациите и растежа
е одобрило проект на Дружеството за финансиране по Националния план за възстановяване и
устойчивост (НПВУ), инвестиция „Програма за икономическа трансформация“ (ПИТ) към компонент
„Интелигентна индустрия“, процедура “Подкрепа за прехода към кръгова икономика в
предприятията“. Проектът предвижда придобиване на преса за аерозолни рингове на обща стойност
4 612 хил. лв, от които 999.9 хил. лв. са безвъзмездна финансова помощ, а сумата от 3 612 хил. лв. са
самофинансиране. Предстои подписване на договор с Управляващия орган на програмата –
Министерство на иновациите и растежа и изпълнение на проекта в заложените в него срокове.

V РИСКОВЕ, ПРЕД КОИТО Е ИЗПРАВЕНА ГРУПАТА БУЛМЕТАЛ

V.1 Сравнително високата задлъжнялост крие рискове.

Икономическата среда и секторът, в който оперира Групата БУЛМЕТАЛ, както и изпълняваната
инвестиционна програма през последните години водят до използването на сравнително голям по
обем и като дял заемен капитал. Въпреки че към момента не са налице затруднения при
осигуряването на нужното за дейността финансиране и тя ползва изгодни условия за финансиране,
не може да се гарантира, че това ще продължи и в бъдеще.

V.2 Липса на достатъчно и квалифициран производствен персонал

Невъзможността на Групата да набере и поддържа достатъчно квалифициран персонал, при
приемливо ниво на възнаграждения, може да има значителен неблагоприятен ефект върху
дейността, оперативните резултати и финансовото му състояние. Откриването на нови производства
в различни сектори в комбинация с влошената демография и продължаващата миграция в България
доведе до сериозен дефицит на работна ръка, конкуренция между работодателите и сериозен
натиск върху нивата на възнагражденията. Тези тенденции са допълнително засилени в региона, в
който оперира Дружеството, където е налице засилено търсене на работна ръка от компании от
оръжейното производство, които през последната година са силно натоварени в резултат на
войната в Украйна. Не на последно място, непривлекателната и периферна локация и
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отдалечеността на производствената площадка на БУЛМЕТАЛ от големи градове също оказва
влияние при подбора и наемането на качествен персонал.

V.3 Зависимост от изпълнителното ръководство и квалифициран персонал

Изпълнението на стратегията и плановете на Компанията за бъдещо развитие на Дружеството до
голяма степен зависи от дейността на нейното висше ръководство и друг ключов и квалифициран
персонал. Тези лица притежават производствени, търговски, маркетингови, технически, финансови и
други специализирани умения, които са критични за успешното функциониране и развитие на
Компанията. Загубата на един или повече от ключовите директори, мениджъри или друг ключов и
квалифициран персонал, или невъзможността да се осигурят адекватни планове за замяна на такъв
персонал, може да повлияе неблагоприятно на дейността и конкурентоспособността на Компанията,
докато не бъде намерен подходящ заместник.

V.4 Някои от контрагентите на дружеството може да не платят или да забавят дължимите
суми

Забавените плащания или неплащанията могат да се отразят негативно на печалбите и финансовото
състояние на БУЛМЕТАЛ. Въпреки системата за строг мониторинг на клиентите, използването на
факторинг за управление на краткосрочните вземания и застраховането на всички търговски
вземания на компаниите от Групата,, дългосрочната платежоспособност на клиентите се намира
извън контрола на Групата.

V.5 Прекъсване на работата на производствените съоръжения

Производствените процеси в БУЛМЕТАЛ включват рязане, покриване и оформяне на метал. Тези
процеси, които се извършват при високи скорости и включват работа с тежки машини и оборудване,
включват различни рискове и опасности, включително промишлени аварии, течове и разкъсвания,
експлозии, пожари, механични повреди и опасности за околната среда, като разливи, течове от
резервоари за съхранение, изпускане на токсични или опасни вещества и газове. Подобни
опасности могат да причинят непланирани прекъсвания в работата, трудови злополуки и смъртни
случаи, сериозни щети или унищожаване на имущество и оборудване, замърсяване на околната
среда, граждански, наказателни и административни санкции и отговорности, които могат да имат
неблагоприятен ефект върху дейността, финансовото състояние и оперативните резултати на
Компанията.

V.6 Негативната реклама може да има неблагоприятен ефект върху бизнеса на
дружеството

Възможно е дейността на БУЛМЕТАЛ да бъде обект на медийна и/или онлайн кампания, която да
представя в негативна светлина Дружеството, неговите основни акционери и/или неговия
мениджмънт. Целенасоченото разпространяване на подобна негативна информация може да нанесе
вреда на бизнеса на БУЛМЕТАЛ или на Групата като цяло, да доведе до загуба на доверие и до спад в
приходите, което може да окаже неблагоприятен ефект върху бизнеса, финансовото състояние
и/или финансовите резултати.

V.7 Висока конкуренция в секторите, които оперира дружеството

Секторите, в които работи БУЛМЕТАЛ, са относително зрели и конкурентни. Голяма част от
глобалните конкуренти на БУЛМЕТАЛ са големи мултинационални компании, които разполагат с
по-големи финансови, технически или маркетингови ресурси. Възможно е те на база на размера си,
да успяват да предложат по-добри цени и/или условия и/или по-добри продукти на клиентите и по
този начин да привлекат част от клиентите на Дружеството.

V.8 Влияние на регулациите, свързани с опазването на околната среда
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За отрасъла са характерни строги регулации относно опаковането и въздействието му върху
околната среда. Възможни законодателни промени на международно ниво в областта на
опаковането и околната среда представляват потенциален риск за производството на метални
опаковки. Промени в регулациите и стандартите за опаковане, както и насърчаването на устойчиви
опаковки, би могло да доведе до изискването компаниите да внесат значителни промени в
производствените процеси и използваните материали.

V.9 Влияние на регулациите свързани с производството и вноса на стомана

Производството и вноса на стомана, която е основната суровина използвана от БУЛМЕТАЛ, подлежи
на регулация на национално и наднационално ниво с въведените общи квоти и мита за внос на
стомана в ЕС, въведени с цел защита на стоманодобивния сектор. Квотите за чуждестранни доставки
на стомана повлияха отрицателно върху способността на чуждестранните доставчици на стомана да
доставят суровина в Европа.

V.10 Ръст и/или волатилност на цените на суровините.

Високата волатилност на цените на металните суровини, предизвикана от макроикономически
фактори, геополитически събития и сезонни колебания, може да създаде значителни несигурности
за отрасъла. Повишението на цените на суровините може да доведе до значително увеличение на
производствените разходи и намаление на печалбата за повечето компании. Обратното, спадът в
цените може да доведе до проблеми със запасите и дори затваряне на производствени капацитети.

V.11 Риск от намаляване на икономическата активност в Европейския съюз и света.

Рискът от намаляване на икономическата активност в ЕС и България би могъл да повлияе на
търсенето на метални опаковки и намали приходите на компаниите. Икономически рецесии или
нестабилност на световните пазари могат да доведат до намаляване на търсенето за опаковки от
страна на потребителите и индустрията.

V.12 Политически риск

Политическият риск е вероятността от смяна на правителството или от внезапна промяна в неговата
политика, от възникване на вътрешно политически сътресения и неблагоприятни промени в
европейското и/или националното законодателство, в резултат на което, средата, в която оперират
местните стопански субекти, да се промени негативно, a инвеститорите да понесат загуби.

V.13 Риск от неблагоприятни промени в данъчните и други закони.

През последните години българската данъчна система е относително стабилна благодарение на
строгата фискална дисциплина въпреки предизвикателствата. Няма гаранции, обаче, че под влияние
на политически, икономически или демографски фактори, системата на данъчно облагане няма да
претърпи изменение в бъдеще в негативна за стопанските субекти посока. Ако данъчните закони и
разпоредби, приложими спрямо Компанията бъдат изменени, това може да има съществен
неблагоприятен ефект върху резултатите от операциите на Дружеството и финансовото му
състояние.

V.14 Нарастването на лихвените равнища може да засегне резултатите на Групата.

Нарастването на лихвените равнища, съответно на разходите за лихви, има непосредствено
отражение върху печалбата на компаниите. Доколкото България е в система на валутен борд и не
води самостоятелна парична политика, равнището на лихвените нива зависи най-вече от водената
от Европейската централна банка (ЕЦБ) парична и лихвена политика. В рамките на една година ЕЦБ
повиши основната лихва десет пъти и така през юли 2023 г. тя е на най-високата си стойност от 22
години. Тази политика по повишаване на лихвените нива може да се отрази негативно върху
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финансовото състояние и резултати на Компанията, чрез оскъпяване на заемния ресурс и
повишаване на разходите за лихви.

V.15 По-високата инфлация може да засегне печалбите и стойността на активите.

Покачването на общото ниво на цените увеличава разходите за компаниите и обезценява стойността
на техните активи. Компаниите от сектора на производство на опаковки прехвърлят увеличението на
разходите на крайният си клиенти, но няма гаранция, че това прехвърляне може да е автоматично и в
пълен размер. След повече от десетилетие на сравнително ниски нива на инфлацията от 1-2%
средногодишно, инфлационните процеси се активизираха значително включително поради
нарушените вериги на доставка и особено от войната в Украйна. Това доведе до значително
поскъпване на всички суровини, включително на енергията и инфлационен шок от почти
десетократно увеличение на средногодишната инфлация през 2022 г. Последната стигна своя пик
през април 2023 г., когато беше отчетена 14% средногодишна инфлация (ХИЦП) и постепенно започва
да отслабва своя темп. Инфлацията в края на март 2024 г. вече е значително под пиковите нива и
достигна 3.1% на годишна база. Нормализирането на веригите на доставки, рязкото покачване на
основните лихвени равнища и очакванията за потенциално икономическо забавяне могат да окажат
допълнителен ефект върху забавянето на инфлационните процеси.

VI ИНФОРМАЦИЯ ЗА СЪЩЕСТВЕНИ ВЗЕМАНИЯ И/ИЛИ ЗАДЪЛЖЕНИЯ ЗА ОТЧЕТНИЯ
ПЕРИОД

През периода 01.01-31.03.2024 г. няма възникнали съществени вземания и задължения извън
посочените в раздели 2 и 5 на настоящото Уведомление.

VII ВАЖНИ СЪБИТИЯ, НАСТЪПИЛИ СЛЕД КРАЯ НА ОТЧЕТНИЯ ПЕРИОД

На 01.04.2024 г. БУЛМЕТАЛ уведоми, че дъщерното му дружество в Италия Cevolani Italy Srl е
сключило търговски договор с клиент от Саудитска Арабия. Предмет на договора е производство и
доставка на автоматична линия за производство на трикомпонентни метални опаковки за
хранително-вкусовата промишленост. Стойността на сделката е в размер на 1 171 650 евро, а срокът
за изпълнение е определен на 13 месеца. Срокът започва да тече от датата на изпълнение на всяко от
посочените условия: подписан договор, платен аванс, издадена банкова гаранция срещу платения
аванс и излъчен SWIFT от издаден в полза на ЧЕВОЛАНИ акредитив.

Считано от 12.04.2024 г., Евгения Боянова Гърдева е назначена на длъжността “Директор за връзки с
инвеститорите” на БУЛМЕТАЛ. Контактите за връзка с директора за връзки с инвеститорите са
следните: email: ir@bulmetal.com; тел.: 0885 088 889.

Няма други възникнали важни събития, настъпили след края на отчетния период.

VIII ИНФОРМАЦИЯ ПО ПРИЛОЖЕНИЕ 4 НА НАРЕДБА No 2 НА КФН

VIII.1 Промяна на лицата, упражняващи контрол върху дружеството

През отчетния период няма промени в лицата, упражняващи контрол върху БУЛМЕТАЛ АД.

VIII.2 Откриване на производство по несъстоятелност за дружеството или за негово
дъщерно дружество.

През отчетния период не е откривано производство по несъстоятелност за БУЛМЕТАЛ АД, както и
на дъщерните му дружества.

VIII.3 Сключване или изпълнение на съществени сделки.
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Информацията за сключените и/или изпълнени съществени сделки е представена в Раздел II и IV на
този Документ.

VIII.4 Решение за сключване, прекратяване и разваляне на договор за съвместно
предприятие

През отчетния период не е приемано решение за сключване, прекратяване и разваляне на договор
за съвместно предприятие от Дружеството.

VIII.5 Промяна на одиторите на дружеството и причини за промяната

Няма одитор, който да е напуснал, да е бил сменен или отстранен в рамките на разглеждания
исторически период.

VIII.6 Образуване или прекратяване на съдебно или арбитражно дело, отнасящо се до
задължения или вземания на дружеството или негово дъщерно дружество, с цена на иска
най-малко 10 на сто от собствения капитал на дружеството

През отчетния период не е било образувано или прекратено съдебно или арбитражно дело,
отнасящо се до задължения или вземания на дружеството или негово дъщерно дружество, с цена на
иска най-малко 10 на сто от собствения капитал на Дружеството.

VIII.7 Покупка, продажба или учреден залог на дялови участия в търговски дружества от
емитента или негово дъщерно дружество

През отчетния период не са извършени учредявания, покупки и продажби на нови дружества, както
от страна на БУЛМЕТАЛ, така и от страна на дъщерните му дружества.

През отчетния период не са налице учредени залози на дялови участия в дъщерни дружества на
БУЛМЕТАЛ.

30.05.2024 г.

гр. Гурково

____________________

Иванка Димитрова

Председател на УС и Изпълнителен Директор

____________________

Денка Николова

главен счетоводител
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